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選りすぐりの   技   と   味    国内最大規模の中小企
業組合

展示
会！！

東京国際フォーラム ホールE
（東京都千代田区丸の内三丁目5番1号）

出 展 大 募 集

会   期

本事業は、中小企業受注拡大プロジェクトの助成を受けて実施しています。 https://kumiai-matsuri.jp
東京都中小企業団体中央会主 催
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出展のご案内出展のご案内



※申込者多数の場合は、抽選にて出展者を決定します。

令和8年10月28日（水）～29日（木）
10:00～19:00（29日は17:00まで）
東京国際フォーラム ホールE （東京都千代田区丸の内三丁目5番1号）

東京と全国の中小企業組合が集結する、国内最大規模の
展示会です。東京国際フォーラムの立地性を活かして、組合
関係者やバイヤーをはじめ多くの一般消費者の来場が見
込まれます。この機会に、組合産品の展示・販売・実演等、組
合や業界の知名度アップの場として是非ご出展ください。

□ ものづくり　□ 伝統工芸　□ アミューズメント　□ くらし　□ 食品　□ モビリティ　□ 伊豆・小笠原諸島　□ 全国物産

出展申込書 （FAX用）

※ご記入いただいた個人情報は組合まつりに関する業務以外に使用いたしません。

貴組合名

代表理事氏名

電話番号

担当者氏名

 FAX番号
E-mail

出展カテゴリー 該当するもの1つにチェックを入れてください。

該当するものにチェックを入れてください（複数選択可）。

実施する媒体にチェックを入れてください（複数選択可）。

組合（または組合員）産品の　□ 展示・PR　□ 販売　□ 実演　□ ワークショップ　□ その他（　　　　　　　　　  　　　）出展目的

組合（または組合員）の　□ SNS　□ HP　□機関紙　□ その他（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　         　　）出展に向けての広報

開催概要

出展条件

スケジュール

お申し込み方法

お問い合わせ

ビジネスチャンス・ナビに必ず登録する
こと。 
https://www.chancenavi.jp/bcn/

8つの出展カテゴリーに該当する組合産品の
展示・販売・実演が可能なこと。

全国又は都道府県中小企業団体中央会の会員組合様で下記の2点の条件を満たすこと。

出展スペースの仕様について （予定） ※仕様は変更になる場合がございます。予めご了承ください。

名　称

目　的

会　期

主　催

出展料

組合まつり in TOKYO ～技あり、食あり、Nipponの逸品～

東京都中小企業団体中央会

無料  ※ただし、装飾費、運搬費等は出展者様のご負担となります。

ビジネスチャンス・ナビ

基礎小間標準装備

1 2

東京都中小企業団体中央会　業務課
〒104-0061 東京都中央区銀座二丁目10番18号　TEL：03-3542-0317　FAX：03-3545-2190

●1小間のサイズ
　W2,970mm×D2,970mm×H2,700mm
　（原則、1小間ずつお使いいただきます。）
●団体名板 W1,800mm×H300mm

1 小間仕様
●背面パネル　　　  ●団体名板
●展示スペース（選べる8つの展示台）
●パンチカーペット　 ●折りたたみ椅子1脚
●スポットライト2灯　●2口コンセント1個

2 標準装備

右記の二次元コード又はURLリンクより、申し込みフォームにアクセスしてお申し込みください。
https://business.form-mailer.jp/fms/2b3085842416191

2
申込締切日／令和8年8月14日（金）

FAXでのお申し込みをご希望の方は、下記の申込書をご利用ください。

1団体1小間の出展となります。

申し込み
フォーム

8 14/ 金令和8年

出展申込締切

8令和8年 月下旬
出展者説明会・スキルアップセミナー

10 27/ 火令和8年

搬　入　日

10 28 29/ 水 木令和8年

会　期

□ ビジネスチャンス・ナビへの登録を行う。　□ 開催期間中、原則としてブース内に1名以上常駐する。誓約事項 下記のすべてにチェックを入れてください。




